
Machen Sie mit: Bei den Profis für den Unterwegskonsum. Werden Sie Teil eines Unternehmens, das täglich
frische Ideen und maßgeschneiderte Konzepte für den Erfolg von Kiosken, Tankstellenshops und Coffee-
Shops entwickelt. Und gleichzeitig den Bedarf aller mobilen Menschen nach leckeren Snacks, erfrischenden
Getränken und praktischen Produkten zum Mitnehmen erfüllt. Jeden Tag, an rund 91.000 Verkaufspunkten, in
sieben europäischen Ländern und mit modernster Logistik.

Immer am Puls der Zeit zu sein ist unsere Devise, “Your most convenient partner“ unserer Kunden zu sein
unsere Vision. Wir wollen der beste Partner sein, den sie haben – bei allem, was wir tun. Feiern Sie
gemeinsam mit uns Erfolge. Willkommen im Land of Chance!

 

Key Account Manager m/w/d
Rhein-Main-Gebiet und München

Ihre Aufgaben

Sie führen zugeordnete mittelständische Mineralölkunden mit Sitz im Rhein-Main-Gebiet und München
und stellen ein professionelles Kunden- und Beziehungsmanagement sicher. 
Sie begeistern unsere Kunden mit unseren Produkten und Dienstleistungen und entwickeln qualitative
Konzepte für eine optimale Potenzialausschöpfung.
Sie verhandeln die Verträge und sind für deren Umsetzung und Einhaltung verantwortlich.
Sie planen, steuern und kontrollieren selbst Ihre Vertriebsaktivitäten unter Einsatz verschiedener
Vertriebstools, analysieren die Ergebnisse anhand gängiger KPIs und leiten geeignete Maßnahmen zur
Erfüllung der Umsatz- und Ertragsziele ab.
Sie arbeiten an Projekten zur Unterstützung des Vertriebsmanagements mit.

Ihr Profil

Sie haben ein wirtschaftswissenschaftliches Studium oder eine kaufmännische Ausbildung, z.B. im
Groß- und Außenhandel, erfolgreich abgeschlossen.
Sie verfügen über mehrjährige Erfahrung im Vertrieb, insbesondere in der Betreuung von



Schlüsselkunden.
Sie gehen versiert mit den MS-Office-Programmen Word, Excel und PowerPoint um.
Ausgeprägte analytische Fähigkeiten und ein hohes Zahlenverständnis gehören zu Ihren Stärken. 
Sie sind eine dynamische und zielstrebige Persönlichkeit mit Überzeugungskraft und
Verhandlungsgeschick. Konfliktsituationen werden von Ihnen schnell erkannt und behoben.
Sie wohnen im Vertriebsgebiet und starten von Ihrem Homeoffice, das im Rhein-Main-Gebiet liegt. Eine
hohe Reisebereitschaft sowie ein effizientes Zeit- und Selbstmanagement sind für Sie
selbstverständlich.

Interessiert?
Wir freuen uns auf Ihre aussagekräftige Bewerbung unter Angabe Ihrer Gehaltsvorstellungen und Ihres
frühestmöglichen Eintrittstermins. Für Rückfragen stehen wir gerne zur Verfügung.

Jetzt bewerben

Lekkerland Deutschland GmbH & Co. KG
Human Resources, Juliane Bougé
Europaallee 57, 50226 Frechen
Telefon +49 2234 1821-146

 

 www.lekkerland.com/karriere

https://lekkerland-career.onlyfy.jobs/apply/bzznjcaw0aw1aphezd458luinkgmf62
https://www.lekkerland.com/karriere

